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By Linternational,

Un vecteur de croissance pour les PME et les ETI
francaises

Linternational, c’est
@4;4’ une nouvelle terre de conquéte

N Linternational, ¢c’est

\755 un facilitateur pour recruter des talents
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Linternational, c’est aussi
une opportunite pour...

. ... réduire la dépendance de votre entreprise
au marché domestigue et a ses soubresauts

... vous inspirer d'idées nouvelles
et stimuler la créativite de votre entreprise

Les performances
des entreprises
Ellamatiunalisé en 3 chiffres
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p INVESTISSEMENT p FINANCEMENT p ASSURANCE EXPORT
Depuis 2017,
Bpifrance Assurance
Export est la nouvelle

b . agence de crédit
Pl a l'export francaise



Bplfl’ance 90% des décisions

Un Reseau de Proximite
48 implantations -

régionales Bpifrance

11,8 M6 de financements directs
8,1 MAE ve préts bancaires garantis 499
1.5 MAE e crédits dinvestissement 21 renconre des enveprses
1,2 M€ en aides a rinnovation

69 MdE en yaranties a l'export '
80.000 entreprises accompagnées “‘ ‘ x ’ 3

-
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Ak A al'étranger -

Jan Koscinski

jan.koscinski@bpifrance.fr

9 P
Marine Richermoz
Amérique du Nord “

Vg
marine.richermoz@ext.bpifrance.fr r\

Marianne Wlassewitch
i § 5 et Guillaume Eichene
_*'\) ' Asean

-
¥

».
\ I
\ 4
\ ‘dh ?_q
Tel +65 98 25 83 94
marianne.wlassewitch@bpifrance.fr

Tel +65 68 80 78 68
quillaume.eichene@bpifrance.fr

Cliquer sur le tél pour les
= coordonnées de votre contact

®

@ Emmanuel Brechard

et Ines Taki

et Marie Desjonqueres et Christophe Plastre Tel +971 44 08 4995

Tel +52 559171 9808 Tel +225 20 20 75 34 emmanuel.brechard@bpifrance.fr
marie.desjonqueres@ext.bpifrance.fr romain.bauret@bpifrance.fr Tel +971 585 76 7640
alban.dherbes@bpifrance.fr christophe.plastre@bpifrance.fr ines.taki@bpifrance.fr
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développement international

FONDS BUILD-UP

ASSURANCE
GARANTIE INTERNATIONAL INVESTISSEMENT
GARANTIES DES CAUTIONS E EAL%\I“TIEEN%;T\I%ETS
9 ASSURANCE-CREDIT ’
ASSURANCE PRospecTion | Y DES PREFINANCEMENTS
. ASSURANCE CHANGE 7
DIAGNOSTIC EUROPE MISSIONS D’'IMMERSION PRET CROISSANCE INTERNATIONAL CREER
INTERNATIONALE UNE FILIALE
BPIFRANCE UNIVERSITE STRATEGIE ACCOMPAGNEMENT CREDIT EXPORT ] A CINTER-
INTERNATIONALE Al Dk VELGPPENIENT EXPBRT SECURISER NATIONAL
MISSIONS D’ACCELERATION oree e E-z ' V0S
A UINTERNATIONAL PAIEMENTS
FINANCER
V0S VENTES
CONSTRUIRE PROSPECTER
Vous VOTRE
FORMER STRATEGIE
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MISSIONS D’ACCELERATION
A UINTERNATIONAL

Le programme

EN UN CLIN D’EIL C’EST PARTI POUR

18 MOIS

D’ACCOMPAGNEMENT
INDIVIDUEL ET COLLECTIF !

; < .- : X o m.
30 PME - ETI STRATEGIC REVIEW
- Définition fine : ESPRIT

sélectionnées o contputle DE PROMO
H i ionaux oot E iser
H e?tvgnggmegﬂa%:ergnt
pour leur potentiel e e e ) s : ; ’
de developpement : les mémes ambitions
a I'international COACHING CONTINU
: s par des chargés d'affaires :
Bt internationaux pour I'exécution e,
- . de vos plans de congquétes 2 .
et leur ambition UNIVERSITE
NETWORKING

£ des fondamentaux
nE anQUEHIH en 6 séminaires Acces a un large
réseau de partenaires
LE MONDE .
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accelerateur
Les 4 piliers INTERNATIONAL

DE VOTRE PROGRAMIME

©

1 diagﬁnstic
stratégique

de vos activites
export pour prioriser
les pays cibles

e

Des modules focus

complémentaires
= Organisation export

» Focus pays cibles
et plan de conguéte

5 jours + 15 jours
d’intervention
de consultants

PLAN .
DE CONQUETE

Prestations
Sur mesure

de mise en ceuvre
du plan de conquéte

Exploration
des pays cibles

(vair exemples de prestations
pages8ai1)

¥ ACCOMPAGNEMENT INDIVIDUEL ¥

6 séminaires
thematiques

en partenariat
avec des experts

+ Conférences
+ Tables rondes
+ Ateliers « boite a outils »

« Etudes de cas
» Codéveloppement

6 séminaires de 2 jours
a Paris ouverts
aux chefs d’entreprises

de leur comité

&t ACCOMPAGNEMENT COLLECTIF

MISE
EN RELATION

Business France

Connexions dans 70 pays

L)
Bpifrance Excellence
Részau pour partager les bonnes
pratiques, identifier las synergiss
business st échanger des contacts

Welcome
Echange de m? contra neurones
an France comme 4 |'étrangear

Mentorat

Accompagnsmeant par
un entreprensur bénévole ayant
& son actif une réussite majsure

Des services et des événements
transverses

(L LT ALY |
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Mise en ceuvre

du plan de
conquéte

QUELQUES

EXEMPLES
DE PRESTATIONS

PROSPECTION
SUR MESURE

CONFRONTER

votra offre au marché ciblé

RENCONTRER
les achetsurs intéressés

NOUS CONFIER
le suivi de vos contacts

PROJETS ET
APPELS D’OFFRES
INTERNATIONAUX

DETECTER

ds nouvslles opportunités
d'affaires sur les marchés
publics

PARTICIPER

& une délégation pour rencontrer
les décideurs des Marchés
Publics Internationaux (MPI)

BUSINESS
DEVELOPPEMENT

RECHERCHE, EVALUATION
ET SELECTION

DE PARTEMNAIRES :
partenariats industrisks,
Joint-ventures, acquisitions

ou agents, distriibuteurs

et importateurs

ASSISTANCE

a la négociation avec un support
commercial, inguistiqus, juridiqus
ot fiscal

ACQUISITIONS
TRANSFRONTALIERES

IDENTIFICATION
et sélection de cibles
d'acquisitions potentielles
INTEGRATION

et support post-acquisition

CONSEIL
sur la stratégie
da négociation

accélérateur
INTERNATIONAL '\~

SUIvI
DE CONTACTS

NOUS CONFIER
|e suivi de vos contacts :

entratien des relations d'affaires
initig¢es lors d'une mission

de prospection

relance des prospacts

et approfondissement

de la qualification

présentation de votrs offre,
envoi de documaentation,
recugil d'intéréts

suivi du partenairs local
jusqu’a concréatisation

&t de fusion-acquisition COCKTAIL NETWORKING
RENFORCER
REGLEMENTATION aroga
. & l'étranger :
INTERNATIONALE RELATIONS FINANCE, COMPTABILITE invtations de décideurs
PRESSE A ET IMPOSITION 6conomiques et institutionnals,
ANTICIPER y GESTION de joyr!ﬂalistes dans un cadra
les contraintas LINTERNATIONAL comptable, fiscale et administrative prestigieux : ambassades,
réglementaires GAGNER do la filiale - consulats, grands hétels. ..
EN VISIBILITE fournir un administrateur local Création et/ou entretien
COMPRENDRE dans la presse préparation des rapports ds votre réseau d'affaires local
les formalités internationale annuels et des déclarations Mise en lumiére de votra actualité :
douanigres ot las médias sociaux fiscales avec les auditeurs (CPA) nouveau distributeur, lancament
CONNAITRE ACCROITRE reporting financier de produit...

les conditions
de mise sur le marché

VOTRE NOTORIETE
pour soutenir

vOs distributeurs

mensusl et consolidation
vers la société mérs

bpifrance | 13



Une démarche

FONDEE SUR LE VOLONTARIAT
ET DES ENGAGEMENTS MUTUELS

accelérateur
INTERNATIONAL ‘.~

LES ENGAGEMENTS
DE BPIFRANGE

ET BUSINESS
FRANCE

Une expérience collective de 18 mois
Un chargé da mission dédié pour créer |'esprit de corps et suivre chagque entreprise
Das experts pendant 6 séminaines a Paris
Das évanaments Bpifrance transverses
Des outils de networking

Un suivi individuel sur-mesure

20 jours des consultants et experts pays : diagnostic stratégique (5) st modules
focus (15)

Das points d'étapas réguliers avec un chargé d'affaires international de votre région

Et Ia consolidation des marchés existants
I_'expertise des Directeurs pays du réseau Business France et Ieuréco-a*ystgme local

Des mises en relation avec des partenaires locaux en fonction de vos besoins
spécifiques

Mise en eanre
du plan de conquéte
et exploration

(12 mois suivants)
Codt variable selon

Ticket dentrée
- Diagnostic stratégioue (5 Motkules Focu
46 000 € HT i i [ i
S“ﬂ ]B MUIS = Suivi personnalisé survos pays cibles (15 j)
28000 € 18 000 € vos besoins spécifiques
LES ENGAGEMENTS I:.'a tlzm:l':intiu_n dutﬂlm p:tt_entti_el de tléulr_eI:qppementtintt:irnlatiunal
e entreprise et la motivation pour lihérer ce potentiel
DES ENTREPRISES d Vatrars
PARTICIPANTES

La disponibilité du dirigeant pour s’investir dans le programme

Présence assidue du dirigeant au séminairs et si besoin d'un membre de
50N comité de direction

Implication du dirigeant et de son équipe lors des missions de conaail

bpifrance | 1
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ASSURANCE PROSPECTION

VOTRE CLIENT

+ Engager des dépenses (non récurrentes)
liées & la prospection export ; frals de
voyage, manifestations commerclales,
création ou renforcement d'un service
export, VIE, création de fillale commenclale,
étude de marché, publicité, site internet,
et

¢ PvE
QeEn

. Grande entreprise

Entreprise frangalse de tous secteurs (hors
négoce International) ayant un chiffre d'affaires
Inférieur & 500 ME avec au minimum un bilan
de 12 mols

. <a3ans
. =a3ans

NOTRE SOLUTION

Apporter unsolUtien entrésorerieaux ertreprises
pour leurs démarches de prospaction, en
prenant en charge une partie des frals générés
par leur développement export.

+ Folres, salons, misslons collectives

# Déplacements et séjours a I"&tranger,
galaires et charges pendant la durée des
déplacements

* Dépenses marketing, &tudes de marché,
consells juridigues, documentation, publicits,
création de site Internet et frals d"adaptation
du produit au marché

» Création d'un senice export en interne,
recrutemnent, formation, salaires et charges
patronales du personnel

+ Frals defonctionnement d'une implartation
a l"&tranger (agents commerciaux, bureau
commercial, fillale)

* 7ougans

* 3 périodes successives :
prospection: 2ou3 ans;
franchise : 2 ans;

remboursement : 3 ou 4 ans.

« Minlmum : 30000 €
Le montant de I'avance est au plus égal
au montant des fonds propres et des
quasi-fonds propres du bénéficiaire

* Quotité garantie : 65 %

* Versementde 50 % alasignature du contrat
et le solde versé dans le délal meaxdmum
de la période de prospection

Remboursement en fonction du chiffre
d'affaires & I'export réalisé pendant les 4
ou S premiéres années.

Remboursemeant Forfaltaire Minimum (RFW)
de 30 % des Indemnités verséeas, quel que
solt le chifire d'affalres export généré, al'lssue
de la pérode de franchise puls :

+ gl le chiffre d"affalres export est iInférieur &
3 fols la somme des Indemnités versses,
le remboursement est limité au RFM
{constat d"échec) ;

» gl le chiffre d'affalres export est supéreur
ou &gal & 10folsla somme des indemnités
versées, remboursement de 'intégralité
des Indemnités versées ;

* gdars les autres cas, le remboursament est
calculé en fonction du chiffre d’affaires
export génarés.

Prime unique de 3 % appligués au montant
du budget garantl et prélevée surle montant
du 1= versement.

bpifrance | 16



bpi SERVIR LAVENIR

FINANCER SES DEPENSES DE PROSPECTION
ET S’ASSURER CONTRE LE RISQUE D'ECHEC A LEXPORT

DEPENSES :
ELIGIBLES DES 30 000 € EI;\E<P5“35|\F|T€I

* Déplacements et séjours a I'étranger, salaires
et charges pendant la durée des déplacements

» Création d’un service export, recrutement,

formation, salaires et charges patronales
du personnel
» Dépenses marketing, études de marché, conseils
juridiques, publicité, création de site internet
et frais d'adaptation du produit au marché. ..
* Frais de fonctionnement d’une implantation
a I'étranger (agents commerciaux,
bureau commercial, filiales)
« [oires, salons, missions collectives. ..

Remhoursement :
Joudans

selon CA realise sur zone garantie
avec un minimum de 30 %

Prospection :
2 ou 3 ans

Franchise : 2 ans

Quotite BT LI Tous pays Dépot en ligne :
Garantie alasignature  EEULESWISNY

te 65 % du contrat Politique Assurance-Crédit hplfrant:e.fr

bpifrance | 1
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* Hypothése de succés partiel : ici, le budget garanti est de 100 000 €

Periode de prospection Periode de franchise Periode de remhoursement
2 ans dans cet exemple 2 ans fixe 3 ans dans cet exemple
. H Fs s -~
CA Export
Prévu : 700 D00 €
Généré : 500 000 €
RFM Reversements du solde
(30 % de 30500 €
I'indemnité totale) sur 8 trimestres
19500€ (3 812 €/trimestre)
Date de prise
en compte
des dépenses
0 i 12 24 36 48 51 54 57 60 63 66 69 72 75 78 81 B84
mois mois m(_)IS mois mt_)IS MmMoIs mols MOoIS MmOoIs Mol mals mols mois MmoIs mols Mol mois

Remise du CA export

Constat du succés partiel
de la prospection

Remise de I'ERDE
(possible A partir de 12 mois)
100 000 €

Signature du contrat

v b hd

1'verse:ment Demande ERDE :
(50 % de I'avance) 2:versement de remboursement Etat récapitulatif des dépenses éligibles
32500€ (complément de |'avance) (10 % CAE)
auquel on soustrait 32500€ 50 D00 € RFM :

une prime unique de 3 % Remboursement forfaitaire minimum

bpifrance



Fonctionnement de 'Assurance Prospection

En synthese

c p ’I- I n

Ce qui a changé

19



L'Assurance Prospection : Exemple

produits cosmeétiques

Entreprise familiale

Crée en 2007 ily a 10 ans

Avec un effectif de 7 personnes

Elle a enregistré un CA de 2.250 KE sur 2018

L'entreprise s’est développée en France en commercialisant
sous sa marque une ligne de cremes, de soins aupres
d’instituts de beauté.

Devant la demande de ses clients, elle a complété son offre
par une communauté de petits fabricants frangais (labo...)
et elle a développé un site de vente en ligne.

Fort de son succes, I'entreprise décide d’engager une
réflexion et de se développer a I'Export

Cosmetiques
A de France

bpifrance | 20



L'Assurance Prospection : Exemple

China Beauty Expo

v Apres avoir réalisé une étude de marché

. ’ ”, BUSINESSFRANCE
Cartographie des événements

cosmetiques en 2018

CHINA BEAUTY EXPO 2018
CHIME, Shanghai - 22 au 24 mai
fbechereau@cosmetic-valley.com

»)
\\ -

AFRIQUE
ANGOUA

CAMER

PROCHE ET MOYEN ORIENT
£GYPTE LBAN

AMERIQUES
ASGENTINE  ETATSUNIS

EUROPE - CEI

ALLEMA
AUTRIC

bpifrance | 21



L'Assurance Prospection : Exemple

Apres avoir réalisé une étude de marché

Elle participera a deux salons sur 'année

Elle envisage de se déplacer avec ses
collaborateurs
et Séjourner sur place environ une semaine

Elle va adapter, et faire traduire sa doc.
commerciale

Venir avec des échantillons

Et envisage de communiquer, étre visible

Organise des rendez vous avec des futurs
clients ou agents
et bénéficie de la présence d’'un interprete.

China Beauty Expo

Les dépenses éligibles

> d’études de marché
> honoraires
> manifestations
commerciales
> voyages
> séjour et déplacement
» Rémunération
> adaptation traduction
> publicité
> collection
> échantillons
» Frais et honoraires
conseil ou de gestion
» Frais d’interprete




L'Assurance Prospection : Exemple

v~ 30.700 €

ANRNEN

AN NI NI

< S

4.000 €

4.500 €

3.500 €
4.200 €
3.000 €

1.500 €
2.000 €
2.000 €
1.500 €

3.500 €
1.000 €

China Beauty Expo

Les dépenses éligibles

> d’études de marché
> honoraires
> manifestations
commerciales
> voyages
> séjour et déplacement
» Rémunération
> adaptation traduction
> publicité
> collection
> échantillons
» Frais et honoraires
conseil ou de gestion
» Frais d’interprete

23



L'Assurance Prospection : Exemple

o . : Cu s

un distributeur Chinois d'accelerer ses ventes
Les dépenses éligibles

v" Elle adapte son produit aux normes locales > adaptation du produit

v" Elle prépare une offre commerciale

v Décide de protéger sa marque et certains > marques ou de brevets
brevets

v Etrédige un contrat et ses CGV > conseils juridiques

v" Elle décide de faire traduire en mandarin > création
son site internet et son espace clients tout site internet
en digitalisant son catalogue produits.

v Elle retourne plusieurs fois sur place > voyages et de séjour

v Et surtout décide d’envoyer un VIE qui » Salaires et charges patronales

pourra pourquoi pas a la fin de sa mission
étre embauché comme le spécialiste export
de la Zone

bpifrance | 24



L'Assurance Prospection : Exemple

Ce qui est garanti a ce
stade c’est que son
cout de Prospection
désla 1l ° année sera de :

69.300 €
+

30.700 €

100.000 €

Ce qui I'est moins
c’est son retour sur
iInvestissement !

ANANENEN

NN

2.000 €
2.000 €
1.800 €
2.000 €

2.000 €

14.000 €

2.500 €
43.000 €

d'accelérer ses ventes en ligne

Les dépenses éligibles

> adaptation du produit
> marques ou de brevets
> conseils juridiques
> creation
site internet

> voyages et de séjour

» Salaires et charges patronales

bpifrance | 25



Prospecter a l'international dutemps couteux.

le retour sur investissement quel horizon 2

h ll I

L'Assurance prospection vise a rassurer I'entreprise en apportant un
soutien de trésorerie et en prenant en charge une grande partie
(prés de 2/3 : 65 %) des frais lies au développement export.

Comment :

v L'entreprise va identifier les pays cible (1 ou plusieurs) Chine

v L’entreprise va choisir sa durée de prospection (2 ou 3 ans) 3 ANs

v L’entreprise au regard de ses actions va estimer ses dépenses 100.000 € en N+1
de prospection et nous communiquer le budget souhaité 200.000 € sur 3 ans

bpifrance | 26



le budget garanti estde 200 000 € Sur1pays: B3

130 000 € la Chine
Période de Prospection Periode de franchise Période de Remboursement
3ans 2 ans fixe 4 ans
N Fin de période
ate de prise
o comp;’}te Fin de période de rembours?,ment
des dépenses d f :
p € prospection HFMde 11 000 € sur
30 % ]
010122018 01/01/2022 01/01/2024 Findanits totae " 10% grém%sgrggo )
: 39000 € ( ; )
Succes Partiel avec un CA déclaré sur la Chine sur la période de 5 ans : 500 000 € | ‘ ‘ ‘ | F
0 i 12 3 . I
mois ¢ mois mZ:is m3§3§ r:fis 60, 65 66 69_ 2 108
‘ mois i Mois moi s
Signature du contrat : : o M8 o mos mbis
Remise de I'ERDE Remise du CA export :
{possible A partir de 12 mois) :
200 000 € Constat du succés partiel v
: de la prospection
h 4 v
1e versement s BRI - U Sren d
(50% de avance) .. {complément do Demande iésorere avec un
65.000 € I avance 50 ’/o et siles de remhqursement différé 5 4 8 ans ef une
auquel on soustrait une dépenses reelles sont (10% A9 indemnité acquise de :
prime de 3 % : - 6.000 € >= au budget garanti) 50 000 € :
+ 80 000 €
+ 50000 € T 65000 € | +80000€ |
ERDE :

Etat récapitulatif des dépenses éligibles

2]



L'Assurance Prospection :
un soutien réel a l'exportation

En cas de réussite commerciale : Lentreprise aura alors bénéficié au
maximum sur 5 ans d’'une avance remboursable d’environ 2/3 de ses dépenses
de prospection.

En cas d’échec commercial : L'entreprise aura alors pergcue une indemnité
qui se transformera en produit exceptionnel

c ; ’I- I n

Etre une entreprise frangaise (y compris de groupe étranger)

Quel que soit son secteur d'activité (hors négoce international)

Réaliser un chiffre d’affaires significatif et inférieur a 500 millions d’euros
Disposer d'un bilan de 12 mois minimum

Une aide limitée au montant des fonds propres

Avoir une Part Francaise supérieure a 20%

bpifrance | 28


Part Francaise.pdf

Des 30 000 euros de budget garanti,

\ous prospectez des marches a 'export 7
Mous vous assurons contre le risgque d'échec commercial et vous apportons un soutien financier

Un site dédié : DEMANDEZ VOTRE
http:// assurance-
export.hpifrance.fr/

NOUVELLE ASSURANCE PROSPECTION

Offre exclusivernent résenvée sux dégartements Mord et Pas-de-Calais

Ce nouveau produit Assurance prospection £t mis & disposition des entreprizes dans votre département.
I reminlace le précédent.

L'offre en détail R—
f: La nouvelle Assurance Prospection c'est quoi ?
| Quel est son montant ?
P Quelles sont les dépenses couvertes ?

Puis-je en bénéficier 7
o Comment en bénéficier 7

Cuand ces indemnines me seront-elles versées 7

el

- Quelles sont les modalités de remboursement 7

EEEIEIERIE

Tout cunvri

bpifrance | 29
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* Plus attractif
o Avance de trésorerie dés la mise en place du contrat

o 50 % calculée sur l'indemnité globale

* Plus juste
o Le budget global accordé sur la période est garanti

@ |l fallait attendre 14-15 mois pour percevoir I'indemnité
@ et qui plus est que de la 1 ére année

@ pas de diminution du budget pendant la période de
prospection lié soit a la décision de l'instructeur
ou soit a 'amortissement.

Exemple pour un budget garanti  de 200 000 € 130 000 €
Etun CAsurlazonecibléede: 50KEenN+1 100KEenN+2 150 KE en N+3
0 12 Fin de période
mois mais de prospection
-
T 1¢ versement
Remise de I'ERDE (50 % dés le démarrage — prime de 3 %)
(possible a partir de 12 mois) 2 éme versement
(50 % & partir du 12 éme mois et au max du a 36
Nﬂll\lelle l:ﬂl‘mllle I + 959 OOO € I l I 165 000 € I mois et si dépenses réelles >= au budget garanti)

Ancienne Formule -4000€ +41058 € +38783€ +36 508 €

Prime de 2 % dés le démarrage.
1¢ versement (Budget de 200 000 € annualisé
soit 66 666 € réduit de 'amortissement de 7 % lié

au CA réalisé soit 63 166 x 65 % versé autour
du 14éme mois apres liquidation.
Idem pour les 2éme et 3éme versement




* Plus attractif
o Avance de trésorerie dés la mise en place du contrat
o 50 % calculée sur l'indemnité globale

* Plus juste

o Le budget global accordé sur la période est garanti

* Plus simple
o avec une seule declaration de depenses
o Un seul constat de 'échec ou du succés
o Des Prélévements automatiques

@ |l fallait attendre 14-15 mois pour percevoir I'indemnité
@ et qui plus est que de la 1 ére année

@ pas de diminution du budget pendant la période de
prospection lié soit a la décision de l'instructeur
ou soit a 'amortissement.

@ 6 déclarations de liquidation et de renouvellement
@ 5 déclarations de recettes.
@ Appel de factures et gestion des encaissements

1ére ANNEE | 2éme ANNEE | 3éme ANNEE

EXERCICES

4

Hier : 11 Déclarations

4éme ANNEE | 58me ANNEE| 6éme ANNEE | 7éme ANNEE | 8éme ANNEE
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Pour I'entreprise, un nouveau produit...
* Plus attractif

o Avance de trésorerie dés la mise en place du contrat
o 50 % calculée sur I'indemnité globale

o Le budget global accordé sur la période est garanti

* Plus simple
o avec une seule déclaration de dépenses
o Un seul constat de I'échec ou du succés
o Des Prélévements automatiques

* Plus incitatit
o Une assiette de remboursement qui ne dépassera pas
la 5 éme année avec un RFM de 30 %

* Plus de réactivité
o Un délai de traitement de 15 jours

* Avec plus de proximité
o Force du réseau Bpifrance
o Liens avec les partenaires de I'export : CCI- BF

Alors gqu'auparavant avec I'ancienne formule :

@ |l fallait attendre 14-15 mois pour percevoir I'indemnité
@ et qui plus est que de la 1 ére année

@ pas de diminution du budget pendant la période de
prospection lié soit a la décision de l'instructeur
ou soit a 'amortissement.

@ 6 déclarations de liquidation et de renouvellement
@ 5 déclarations de recettes.
@ Appel de factures et gestion des encaissements

@ Un remboursement annuel qui allait jusqu'a 8 ans

@ Des délais constatés dépassant le mois.



NOTRE SOLUTION
EAHAN"E INTERNATIONAL Modalités Plafond de risque

[encours toutes banques confondues]

Le prét bancaire peut financer des nouvealx
programmes d’investissement a I'export. 1,5 M€ sur une méme entreprise ou
un groupe d'entreprises (en consolide).

VOTRE CLIENT Concours garantis

+ Financements Moyen et Long Terme

i i (MLT) : prét & moyen oulong terme, crédit-
Son besoin Son entreprise T et 8oy oulong e, e
s Financer son développement & .PME .‘533“9 » Engagements par signature :
I'international (besoins immobiliers, ) ) )
matériels ou immatériels), exporter @®cn @ >asans * cautionou garantie a premigre demande
. Grande . (GAPD) délivrées par une banquefrancaise
nde entreprise auprofit d'une banque étrangére octroyant
Les bénéficiaires doivent &tre &ligibles a un découvert local ou un financement &
la garantie de Bpifrance moyen/long terme & la filiale d’une

entreprise francaise, avec la caution
de |la société mére francgaise ;

« crédits documentaires import oulettres
de crédit stand-by : réservés aux
entreprises dont le ratio valeur ajoutée /

CA>20%
FINANCEMENTS CREDITS
MOYEN/LONG TERME DOCUMENTAIRES
ET EPS ET CREDITS STAND-BY
QUOTITE
MAXIMUM 60 % 60 %
0,60 % I'an sur opération ponctuelle
0,35 % I'an sur montant autorisé
COMMISSION 0,80 % Fan dans le cadre d'une ligne
Ramenés respectivernent & 0,50 %
I'an et 0,30 % I'an en cas de création
ex nihilo™
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GARANTIES DES CAUTIONS
ET DES PREFINANCEMENTS

VOTRE CLIENT

¢ Pme
@ eEn

Grande entreprise
rtateurs francals (et sous-traltants frangals
sous conditions pour les préfinancements)

+ Doit obtenir des cautions ou abesoin d'un
crédit de pr&financement pour ses contrats
export

NOTRE SOLUTION

Lagarantie des cautions counral'émetteur,
encas d'appel dela caution parl'acheteur
étranger, contre le risque de non-
remboursemeant des sommes dues par
I'entreprise francalss

La garantle des préfinancements couvre
labanque préteuss contre ke isgue de non
rermbourserment du crédit de préfinancement
par I'entreprise frangalse en situation de
carence ou d'inscivabilité

Les risques couverts sont la carence ou
I'inschabiité judiciaire de I'entreprise

La quotité garantie est de 80 % pour les
entreprises dont le chiffre d'affares est
inférieurou &gal 2 150ME etde 50 % pour
les autres entreprises

En cas de carence, le délal constitutif de
sinistre est de 3 mols. En cas d'insohabilité,
lesinistre est constitué & la date d"ouverture
de la procédure collective

La gestion est intégralement assurée par
I'émetteur /banque & travers une police
cadre préalablement signée

Cautions &ligibles : tous types d"engagerent
de cautions (hors offset), 1165 & un contrat
d'exportation, libellés en toutes devises,

sur tous pays, & I'exception des pays
interdits ou couverts sous conditions par
la politique d"assurance-crédit envigueur,
&tant préclsé gue la demande doit &tre
déposée au plus tard dane les 4 mols de
I'émission de la caution

Crédits de préfinancement digibles : crédits
en euros liés & des contrats export et sous
condifions & des contrats de sous-traftanca
surtous pays & 'exception des pays interdits
ou couverts sous conditions parla politique
d'asaurance-crédit envigueur, tant préclss
que lademandedoit &tre déposée au plus
tard dans les 4 mols de la mise en place
du credit

+ Aucun colt pour I'entreprise

* Cautions :

colt : taux de commission retenu par
I"&metteur pour chaque engagement &
garantir ;

la prime est payable par trimestrialités
d'avance par "&metteur et pour chague
ligne sur la base du montant des
engagements déclarés en vigueur, &
hauteur dela quaotité garantie.

* Préfinancements :

colit: 90 % dutawx derémunération de
la bangue ;

la prime est payable par la bangue
mensuellement pour chaque prét garant
sur la base du montant de chague
utlisation ducrédit déclarée parlabanque,
& hauteur de la quotité garantie.
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bpi
SERVIR LAVENIR
REPONDEZ AUX APPELS D’OFFRES A LEXPORT
SECURISEZ VOS ACHETEURS ETRANGERS

FAITES BENEFICIER VOS BANQUES DE NOTRE GARANTIE

Tous pays

sauf exclusion Politique
Assurance Crédit

Toutes devises
Tous types de

d'un an pour securiser vos

marche export contrats export jusqura 80%

soumission, restitution
d’acompte, bonne exécution,
retenue de garantie...

Prime facturée ala
banque a l'utilisation
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LES GRANDES LIGNES

Acheteur étranger

-1 L'exportateur frangais est en
phase de soumission & un appel
d'offre/négociation d'un
contrat. L'acheteur demande
une caution.

Exportateur francais

2 L'exportateur
demande &
sa(zes)
bangue(s)
d'émetire les
cautions.

r

Il 32 rapproche de
Bpifrance pour

obtenir une ACE.

r

3

Bpifrance deélivre un pré-
accord.
(enveloppe valable 1 an
renouvelable pour couvrir
les engagements de
cautions).

Bpifrance Assurance export

*En préalable & toute ouverture

de ligne, la bangue doit avoir

adhéré aux conditions
générales par le biais de la

signature d'une police cadre.

F 3 A
) 7a 8a
Les obligations H
La caution La caution
i contractuelles est levée.
estemise. | gont respectées,
w
. . r 3
4 6 Déclaration Le solde
des cautions est reconstitué
La banque 'B; fa;‘:t“r,ﬂt'““ automatiquement du
est & la prime. montant de la caution
agrése*, 1 mainlevés

7

Les obligations
contractuelles ne
sont pas
respectées.

L'acheteur appelle la caution 4

8o

La banque paye I'acheteur
étranger.

La banque se retoume contre
Fexportateur afin d'obtenir le
remboursement de sa créance au

fitre de la caution appelée.

9"’ En cas de non-
remboursement de

I'exportateur. La banque
appelle Bpifrance pour se
faire indemniser sa créance.

3

Bpifrance et la
bangue se
retoument
vers I'exportateur et
tentent de recouvrer
les sommes versees.

100

T

Scénaric dans lequel la caution est appelée.



Les cautions garanties

Toutes les cautions (sauf offset) a émettre ou émises dans les 4 mois precédant la
demande d’agrément, en toutes devises, liées a un contrat d’exportation sur tous pays
sauf pays fermés.

Appel Ré’ponse a Choix du Signature du d’ele:rll,ltion errilo?ji lge
d’offres I'appel soumissionnaire  contrat P .
d’offres du contrat garantie
Caution de soumission Caution de restitution Caution de retenue de
d’acompte garantie

Caution de bonne
exécution

Entreprises de droit francais
Part Francaise de 20 %

Entreprises dont le CA est £ a 150 M€ : Quotité garantie de 80 %
Entreprises dont le CA est > a 150 M€ : Quotité garantie de 50 %
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Les hénefices de I'assurance caution

Faciliter la mise en place des cautions
Développer le CA Export
Gestion intégralement assurée par la banque

Aucune prime n’est facturée a I'exportateur par
Bpifrance Assurance Export

b Partenariat renforcé avec son client

----------
--------

i Prendre plus d’engagements en limitant ses risques

Taux de commission retenu par la banque appliqué au
montant déclaré x Quotité Garantie
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L’exportateur qui doit concevoir, fabriquer avant
de livrer son client étranger et rencontre le plus
souvent un besoin de préfinancement de son
opération commerciale.

Constat

28
1]
sppasitaiteee
ity
i
5

Cette garantie facilite la mise en place de
crédits de préfinancement dans le cadre
lllliel:tiis i de contrat export en sécurisant la banque
Sssssiisinte . Lo - . s
=T contre le risque de défaillance financiéere
de ’exportateur

Banques frangaises et filiales ou succursales de
banques étrangeres installées en France et/ou dans un

Beneficlaire s+ O e
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Les credits garantis

Les crédits de préfinancements en euros liés a des opérations d’exportation
sur tous pays sauf pays fermés.

Entreprises de droit francais
Part Francaise de 20 %

Entreprises dont le CA est < a 150 M€ : Quotité garantie de 80 %
Entreprises dont le CA est > a 150 M€ : Quotité garantie de 50 %

s
i,

P T T Q—
passsestifle,

iy

Crédit Durée du préfi
Contrats fournisseur Sans supérieure
Négoce cadres ou acheteur exonération aladurée
International flux de a paiements de TVA d’exécution du
commandes progressifs contrat

internes
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I |

, ®
"R /  Demande bp'
: [ d’enveloppe I} > ASSURANCE EXPORT
AN _+ Formulaire compléte et adressé a :

________________ -“ assurance-export-prefi@bpifrance.fr

Enveloppe
Garantie
80 %

— 2

Validité 4 mois

Emission i B

de Crédit

Déclaration en ligne
des tirages émis
tous les mois
= S L

Demande
Agrément

Facturation au fur et a mesure
Commission Emission x QG
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Formulaires/01_2017 Document 1 Demande d'enveloppe Cautions.pdf
Dossier International/3 - Formulaires/01_2017 Demande d'enveloppe prefinancement.pdf
Dossier International/3 - Formulaires/01_2017 Demande d'agrement prefinancement.pdf

Pallier a l'insuffisance d’acomptes consentis

Exportateur . au client étranger

nnnnnnnnnn

g o Développer le CA Export

? Gestion intégralement assurée par la banque

Aucune prime n’est facturée a I'exportateur par
Bpifrance Assurance Export

b Partenariat renforcé avec son client

----------
--------

i Prendre plus d’engagements en limitant ses risques

Pour le préteur : taux de rémunération de la banque
(hors codt du financement) minoré de 10% appliqué au
montant de chaque utilisation du crédit x QG payable

mensuellement
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PRET CROISSANCE INTERNATIONAL

VOTRE CLIENT

+ Fnancement des nvestisserments immatrels
et du besoin en fonds de roulement liés
au développement & I'international

NOTRE SOLUTION

.:asgns
0 =a3ans

¢ PvE
@ En

. Grande entreprise

PME selon la définition européenne, ligibles
4 la garantie de Bpifrance et/ou ETI
Indépendantas

L asskette est constituée par :
+ des investissements immaténels ;

* des Investissements corporels & falble
valeur de gage ;

+ des opérations de crolssance extarne ;

+ |"augmentation du besocin en fonds
de roulement générée par le projet
de développement iIntemational.

* Aucune garantie surles actifs de 'entreprise,
nil sur le patdmolne du dirigeant

¢ Saule une retenue de garantie de 5 % du
maontant du prét est prélevée. Ele est
restituée aprés complet remboursement
du prét, augmentée des intéréts gu'ele a
prodults

* |ne assurance décés ./ perte totale et
Irréversible d'autonomie sur la t&te du
dirigeant peut &tre requise

NOTRE SOLUTION

+ Minimum : 30000 €
* Maximum : 5 ME

Lemontant du prét est au plus égal au montant
des fonds propres et quasi-fonds propres
de "empruntsur.

+ 5 ans sans différé ou 7 ans dont 24 mols
de différé d'amortissement en capital

Suivis de 20 échéances trimestrigles &
termme échu

+ Amortissement lindalre du capltal

+ Taux five ouvanable{convertible & taus fixe)
selon bargrme en vigueur

Frals de dossier : 0,40 % du montant
du prét

Montant jusqu’a 150 000 € par exerclcs
fiscal : partenariat facultatif,

Montant supérieur & 150 000 £
obligatoirement assoclé & un partenariat
financier, a raison de 1 pour 1 :

* concours bancalre d'une durée de 5 ans
mirimm ;

+ apportsdes actionnalres et/ ou des soclétés
gz capital développement et/ ou des apports
en guasl-fonds propres (Préts Participatifs,
obligatiors convertibles en actions).

Cesfinancements dolvent portersur le méme
programme de développerment réallss depuls
mains de & mols.

Les financements bancalres assoclés,
au profit des PME, peuvent bénéficler d'une
Intervention en garantie de Bpifrance selon
les raégles et conditions de taux en vigueur,
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EHEIIIT EXPORT

VOTRE CLIENT

Son bhesoin

+ Offrir une solution de financement & son
acheteur &tranger public ou privé dans le
cadre d'un contrat d'exportation de blens
d'égquipement ou de services

Son entreprise @ <d3enm
. PME! . >a3ans

@ o
. Grande enfreprise
Y compris filales de grands groupes

NOTRE SOLUTION

Modalites

II's"agit d'unesclution de financement & moyen
temmed'un contrat commerclal dexportation
qui s décline en 2 prodults :

# |z créditacheteur qui est un crédit octroys
par Bpifrance au client &tranger de votra
exportateur ;

+ |z crédit fournisseur qui est octroyé par
I"exportateur Ason client, puls racheté sans
recours par Bpifrance.

" asslette du financemeant porte surles biens
objet du contrat commercial.

Montant

+ Créditacheteur : compris entre 5 et 25 Me
en préteur seul et Jusqu'a 75 ME (part
Epifrance) en cofinancement

+ Crédit fournissaur : de 1 A 25 ME

+ Devise : euros uniguement

Durée

De3d&ai0ans.

Quotite

85 % maximum de la part « exportés » du
contrat commerclal.

Garantie

Ceas crédits font I'objet d'une couverture de
Bpifrance.
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ASSURANGE GREDIT




o
1{' A ASSURANCE-CREDIT GARANTIE ASSURANCE-CREDIT GARANTIE
. DES CONTRATS COMMERCIAUX DES CREDITS FOURNISSEURS
GARANTIES DES FILIALES
LOCALES ASSURANCE-CREDIT GARANTIE
DES PRESTATIONS DE SERVICES
GARANTIE DES PROJETS , ET BIENS IMMATERIELS
STRATEGIQUES SECURISER
................................................................... VoS
ASSURANCE-CREDIT GARANTIE PRIEMENTS ASSURANCE-CREDIT GARANTIE
DE LA CONFIRMATION DES CREDITS o DES ESCOMPTES ET DES CESSIONS
DOCUMENTAIRES DE CREDITS FOURNISSEURS
GARANTIE REHAUSSEE ASSURANCE-CREDIT GARANTIE
CREDITS ACHETEURS
i
il
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Dossier International/9 - Videos Promotionnelles/1004_BPI_Offre_AC_2.mp4

ASSURANCE-CREDIT GARANTIE
DES CONTRATS COMMERCIAUX

VOTRE CLIENT

« Sécuriserles dépenses engagéssencas G PME
d'Intermuption du contrat export et le palernent
{comptant ou crédi) 0 ETI

0 Grande enfreprise
Entreprise frangalss exportatrice

bpi

PME/ETI / GRANDS QUOTITE GARANTIE : 85 %
COMPTES FRANCAIS ¥
EXPORTANT _ oL SIMULATEUR DE PRIME®

| CONSTITUTIF DU SINISTRE

Exportateur

NOTRE SOLUTION

Couvrlr le risque d'interruption et/ ou de non-palement pour tous les contrats Individuels
d'exportation, payables au comptant ou financés.

Riscues couverts :

+ gnpériode d'exécution ducontrat : garantie
du risgue d'interruption du contrat ou
garantle d'une enveloppe de créances
(cf. fiche Garantle des Prestations de Service)
et les engagements de caution ;

+ fllssuede lapérode d'exécution : garantie
des créances sur les termeas payables &
la fin d'exécution du contrat ou au-delé et
& crédit en cas de crédit fournisseur;

+ |'"opération dolt se situer dans un pays
ouvert au sens de la politique d’ assurance-
crédit, respecter lessull d'&ligibilité de part
frangalse et comparterune durde d'exécution
ol de financement supérieurs & 2 ans sur
les pays & « hauts revenus » ;

+ réalisation d'un falt générateur de sinistre
commerclal (carence ou Insohvabillité du
débiteur), politique ou catastrophique
(moratolre général, survenancs hors de
France d'une guerre, d'une révolution ou
é&meute, de catastrophes naturelles, etc.) ;

* |aquotité garantle est de 95 % et peut &ire
portée & 100 % pour les PME et les ETI
{pour les crédits fournisssurs).

Tawux de prime en fonction de la garantle
sollicités (prime imtermuption du contrat, prime
non-palemeant, prime cautions).
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SECURISER LA REALISATION ET LE PAIEMENT DES CONTRATS D’EXPORTATION

QUOTITE GARANTIE : 85 %

SIMULATEUR DE PRIME ™
ACHETEUR DELAI CONSTITUTIF DU SINISTRE  §

Privé, public, souverain 6 mois

T[]“s pAYs d’interruption du marché

) Maximum 3 mois
sauf exclusion PAC® 4 compter de I'échéance de la créance impayée

PME / ETI / GRANDS
COMPTES FRANCAIS RCIAL
EAPORIANT o Pass Export

* des biens d'équipements

* des ensembles industriels

* des prestations de services
ou des biens immatériels

® ou exécutant des marchés
de travaux publiques

ASSIETTE GARANTIE » ,
 nemupton s con FAITS GENERATEURS DE SINISTRE  [seuctutl

Couverture des pertes subies dans la limite

d'un plafond défini par I'exportateur * Commercial (carence et/ou insolvabilite - Pour le risque d'in- Héginnale Bpifrance ou
; terruption = résiliation arbitraire au cas par cas)
e Non paiement .
Couverture d’une enveloppe de créances « Politiques, catastrophiques et non-transfert Bplfran ce.fr
définie par I'exportateur
|3 durée totale d'exdcution ot de remboursemeant du contrat doit &tre = 2 ans pour les pays de I'UE, 'Australie, ke Canada, les Etats-Unis, Mlslands, le Japon, la Nouvele-Zélands, la Monvige ot la Suisse

2 PAC - Politigue d’Assurance Crédit - www bpifrance i Toutes-nos-solutions/Garanties-st-assurances/Assurancse-credit-a--Hnternaticnal/Assurance-credit
| isn vers simulateur Bpifrance Assurance Export : bpifrance fy MCTP + Notice calcul de prime consultabls sur ke site intermet.
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FACILITER LESCOMPTE OU LA CESSION D'UN CREDIT FOURNISSEUR
> A 2 ANS, GARANTI PAR BPIFRANGE, ACCORDE A UN ACHETEUR ETRANGER

BENEFICIAIRES QUOTITE GARANTIE : 95 %

- - 0
Banques frangmses « Part francaise = 20 % ou Pass Expor ENTREPRISES CA < 150 M€ : 100 %
ou etran géres [ * Escompté ou cédé sans recours”
(par avenant tripartite)

PRIME

* Pas de prime additionnelle : en cas d’escompte
ASSIETTE GARANTIE ACHETEUR rine 6 o prToportaio |
Créances matérialisées par : Privé, public, souverain * Prime complémentaire forfaitaire : en cas de cession sans recours
* Une approbation de livraison, de facture,

d'échéancier TOUS PAYS E

Jeeneancer S o DELAI CONSTITUTIF DU SINISTRE

Maximum 3 mois a compter de I'échéance de la créance impayée ,’;

RISQUE COUVERT FAITS GENERATEURS DE SINISTRE  [ferinrtuitn

« Commercial (carence et/ou insolvabilité) Régionale Bpifrance ou
« Politiques, catastrophiques et de non-transfert Bpifrance fr

Non paiement

"Banques qui escomptent ou rachétent des créances commenciales sans recours
#Dans le cas ds |'escompte simple, par transfert du droit aux indsmnités de la polics cnadit fournisseur au profit de la bangue escompteuse
BIPAC : Politique d'Assurance Crédit - www.bpifrance. fr/ Toutes-nos-solutions/Garanties-et-assurances/Assurance-cradit-a--international Assurance-credit
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ACHETEUR ETRANGER

L'exportateur est en phase
-I de négociation du contrat
commercial avec I'acheteur étranger.

Le contrat est financé par crédit fournisseur

EXPORTATEUR FRANGAIS

L'exportateur
dépose une
demande

z d'Assurance-Crédit.
Le crédit
fournisseur peut
&tre esSCOMpPte/
cédén

LES GRANDES LIGNES

Signature
et entrée

4 en vigueur
du contrat
commercial

F 3

-
r 9

Achévement

du contrat
commercial

= Point de départ
du crédit

@ Non paiement

Exécution du contrat commercial

Cession/

E escompte
du crédit
fournisseur ™

Aprés étude, Bpifrance

émet une promesse

de garantie valable
3 4 mois, prorogeable

jusqu'a signature

et entrée en vigueur

Bpifrance délivre

5 la police d’assurance
a I'exportateur au titre
du crédit fournisseur®

du contrat commercial

BPIFRANCE ASSURANCE EXPORT

Notification
de la cession
du crédit®

Bpifrance délivre
un avenant
tripartite ®

Remboursement du crédit fournisseur

Délai
constitutif
du sinistre

Déclaration Bpifrance
de sinistre ;| indemnise

i la banque™

RISQUE DE NON PAIEMENT

w

»

écupération | Finde | Fin de
es créances | validité | validité
dela | dela

police Epolioe

Lo ordit founisseur peut &tre c&dé & tout moment mais le paiement par la bangue de la créance cédés/ esoomptée Ne peut intervenir qu'aprés naissance de chague créance. Lexportateur peut solliciter un préfinancement auprés

de sa bangue (voir Garantie des préfinancemeants).

# Sous réesrvs de la transmission de la documentation nécessairs & I'établisssment de la polics/da I'avenant.

# Pas nécessaire pour 'escompte gui est maténalisé par das effets de commercs.

* Salon les conditions ds la garantis sousorits et apras &tuds.

MNE : Les esoomptes simples peuvent égalsment &tre couverte par transfiert du droit aux indemnitée de la police fournisseur.
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SECURISER LE PAIEMENT DES CREDITS ACCORDES AUX ACHETEURS ETRANGERS
FACILITER UESCOMPTE OU LA CESSION DU CREDIT FOURNISSEUR
PAR UNE BANQUE

PVIE / ETI / GRANDS e - 0% UOTITE GARANTIE : 95 %
COMPTES FRANGAIS o Pass Expor 0

EXPORTANT

ENTREPRISES CA < 150 M€ : 100 % |

CREDIT > 2 ANS -
SIMULATEUR DE PRIME
ACHETEUR

DELAI CONSTITUTIF DU SINISTRE

Maximum 3 mois a compter de I’échéance de la créance
impayée

* des biens d’équipements
* des ensembles industriels
* ou exécutant des marchés de travaux publiques

Privé, public, souverain

ASSIETTE GARANTIE TOUS PAYS

Montant en principal sauf exclusion PAC™

et intéréts de remboursement de la créance

ue I'exportateur détient sur le débiteur
que e Contactez

FAITS GENERATEURS DE SINISTRE By,
HISQ“E GUUVEH'I' « Commercial (carence et/ou insolvabilité) Régionale Bpifrance ou

« Politiques, catastrophiques et non-transfert Bpifrance fr

MPAC : Politigue d’Assurance Crédit - www. bpifrance. i Toutss-nos-solutions/Garanties-st-assurances/Assurance-credit-a-Hnternatonal/Assurance-cradit
| isn vers simulateur Bpifrance Assurance Export : bpifrance iy MCTP + Notice calcul de prime consultabls sur ks sits intemet.

Non paiement
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ACHETEUR ETRANGER = DEBITEUR = CLIENT

L'exportateur est en phase de négociation du

contrat commercial avec I'acheteur étranger.
1 Il prévoit de financer son contrat par un crédit

aCcordé a son acheteur (crédit fournisseur)

LES GRANDES LIGNES

Signature

et entrée
en vigueur
du contrat

Achévement

du contrat
commercial

= Point de départ

@ Non paiement

commercial @

du crédit

Exécution du contrat commercial

b A

Remboursement du crédit fournisseur

F
)

EXPORTATEUR FRANGAIS = FOURNISSEUR = VENDEUR

Aprés étude,
L'exportateur dépose Bpifrance émet
sa demande une promesse de garantie Bpifrance délivre la
z d'Assurance-Crédit. valable 4 mois, 5 police d*assurance
Il peut demander prorogée jusqu'a signature a I'exportateur ®

une lettre de soutien ®

et entrée en vigueur
du contrat commercial

BPIFRANCE ASSURANCE EXPORT

{ RISQUE D'INTERRUPTION
B DU CONTRAT ET/0U
DE NON PAIEMENT #

 Mom sngagsants {ne so substitus pas & la promassa, ni & la polios d'assuranos).
# | orédit fournisseur peut Stre 0606 ou ssoomptéd auprée d'une bangus ; la garantis d'ssoompte / oession de crédit fournisseur peut couvir la bangque.
® Sous résarve de ka trensmission de la dooumentation nécessaire a I'établissement de la polics.

“ |_a garantic des cnédits foUMISsaUns peuUt oouNrir sn Mams temps ks risque d'intsruption &t de Non paismesnt.
& Selon lee conditions de la garantis souscrite et aprés dtuds.

Ll |

®» ® @

Délai
i constitutif
W du sinistre
S —— »

i Déclaration

Bpifrance Récupération
de sinistre ; indemnise i des créances validité  :validité
i Fexportateur®  : dela idela
: police  :police
b4

RISQUE DE NON PAIEMENT®

-

Finde :Fin de

............................................ ’

Bpifrancefssuanm Bxport agismnt au nom, pour B compte et eus | contrle de I'Eat - Documentnon contractusl - sous résenve da I'ude du dosier— Mai 201 8
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OBJECTIF :
VALORISER LA CONTRIBUTION

DE PENTREPRISE A LINTERET
NATIONAL

CHAMP D’APPLICATION

Lopération garantie doit tenir compte
d’au moins un des criteres suivants :
* Fliere essentielle a la sécurité nationale,

a I'apport en ressources énergetiques
et de matieres premieres

* ['absence de réalisation de |'opération
représenterait un risque pour I'économie nationale,
un secteur ou une filiere économique

e Générer un avantage compétitif pour le pays

¢ Développement de I'activité des entreprises
francaises

e Pénétration d’'un marché sectoriel ou géographique
a fort potentiel de croissance

PROJETS ELIGIBLES

Projets portés par

une entreprise francaise

ou sa filiale locale dont

le siege social est en France
et qui agit en tant que:

® Foumisseur

® [nvestisseur

* Exploitant

* Prestataire

® Sous-traitant

* Financeur

* (Client ou concessionnaire

ASSURES

* Banques francaises et étrangéres

® |nvestisseurs

* Entreprises exportatrices
et importatrices

VIODALITES

e Montant minimum de I'opération :

10ME
* Quotité garantie : 3“ A)

® Prime : conforme au prix
du marché

® Couverture du risque
de non-paiement au fitre
d'un contrat commercial,
d’'un prét d’actionnaires
ou d’un prét bancaire

* Faits genérateurs de sinistres :
politiques, catastrophiques,
de transfert ou commercial

Pas de minimum de part
francaise requis

Pas nécessairement
tle contrat d’exportation
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OBJECTIF : faciliter I'octroi de la garantie pour des contrats conclus

par des filiales locales d'entreprises francaises

CONDITION PREALABLE Filiale eligible

. aps . ® Fili 0lé ison-mé '

Le recours a la filiale locale doit : B

o &tre imposé par la législation locale du pays * Filiale située dans un pays non membre de I'arrangement OCDE
de destination

e ou constituer un facteur déterminant GESTION DE LA POLIGE EN FRANGAIS
pour fa sélection de I'offre ASSUREE PAR LA MAISON-MERE

lorsque le bénéficiaire est I'entité locale

Applicable Conditions de garantie

*l assuran.ce-credlt : - e Conformément aux conditions applicables &4 chaque produit
* |a garantie des projets strategiques * Dans le respect du cadre réglementaire

* |'assurance des cautions export * Analyse juridique requise sur :

et la garantie des préfinancements SEMECOIETESITEelE »
le droit d’émettre une garantie au profit d’une entité locale
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ASSURANGCE INVESTISSEMENT

VOTRE CLIENT

¢ PME
@eEn

0 Grande entreprise
Toute sociéts de drolt frangals

+ |nvestir durablement dans une société
noluvelle ou déjh existante & I"&tranger

+ Optenirunprét bancaire d'accompagnement

NOTRE SOLUTION

* La quotité garantle est de 85 %

* La durée de la garantie peut dtre de 3 &
20 ans

» |Les formes d'investissement garanties
sont :

participation en capital ;

prét d’actionnaire ou prét bancalre
long terme ;

caution sur prét ;
redevances ;
revenus de lMmvestissement.

+ |"existencedemécanismes de protection
de l'nvestissernent et de recours dans
le pays étranger (Accord bilatéral de
protection des Investissements, ratification
du GIRDI...) estun critére d"&ligibilité

+ Capital donnant drolt & la couverture
automatique des dividendes : I'asslette
eatfixée annuellerment par 'entreprise dans
la limite d'un plafond Incluant les apports
et les revenus réinvestis

Favoriser les Investissements frangals & I'étranger (3 & 20 ang) en les protégeant, contre les
risques politiques.

Préts bancalres oud'actionnaies et avances
sur compte courant blogué : 'asslette est
adossée & I"échéancler en principal et
Intéréts (taux de 10 % maximum)

Cautions: ['assletiz estadosséed |'échéancler
du prét bancaire (en principal et intéréts)

Redevances : accord portant sur la
concession d'une licence, de savolr-faire,
de procédés et de marques

Atteinte &lapropriété: impossibiité o exercer
des drolts attachés & l'nvestissement, actf
détrult en totalité ou partiellement,
empéchement de fonctionner normalement

MNon-palernent et/ ou non transfert des
sommes garanties dues & I'investisseur

En option, non-respect d'engagements
cantractuels spaciiques pris par les autorités
du pays en faveur de I'investissement
étranger

Le taux de prime est fixé entre 0,2 % &t
0,8 % enfonction du pays d'accuell et des
caractéristiques de I'investissement

La prime est payable annuellemeant sur
la base de la déclaration annuelle falte
par I'entreprise

Tarification ad hoc pour les engagements
spéciiiques
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ASSURANCE CHANGE

NEGOCIATION

VOTRE CLIENT

+ Remetire une offre commerciale dans une
devise étrangére

¢ PME
@ en

) Grande entreprise

Entreprisa frangalse exportatice, face Aune
concurrence avérée (projets d'exportation
ponctusls)

NOTRE SOLUTION

Se protéger contre la balsse de la devise, dé&s la remise de I'offre commerclale, et permetire
de profiter &galement de la hausse de la devise pendant la période de négociation gréces &

la varlante « intéressement «.

Devises garanties : Dollar LS, Dollar canadian,
Yen, Livre sterling, Franc sulsse, Couronneg
danoise, Dollar de Singapour, Dollarde Hong
Kong, Couronne suédolse et Couronne
norvégienne.

Devises sous conditions : Couronne
tchégue, Dollar taiwanals, Dollar australien,
Forinthongrols, Leu roumain, Livre turque,
Pesochillen, Peso colomblen, Peso mexcain,
Rand sud-africain, Réal brésllien, Renminkbi
chinois, Ringgit malals, Roublerusse, Rouple
Indlenne, Rouple indonéslenne, Won coréen
et Aoty polonals.

+ Montant garantl par transaction enfonction
desdevissset cours aterme garant] déterming
& partir du cours au comptant de la devisa
au jourde la fixation du cours et deladurés
denégociation nécessalre &l'obtention de
I"entrés en vigusur du contrat

+ Garantieimévocabledés lafixation ducours
garanti

+ Couverture de 100 % de laperte de change
constatés au &chéances de palerment par
rapport au cours & terme garantl

Varlante avec Intéressement : Intégration
de 50 % ou 70 % de la différence entre
le cours au comptant initial et le cours
au comptant e jour de la révislon, jusqu'a
la conclusion du contrat commercial

L'opération dolt s situer dans un pays
ouvert au sens dela poliique d'assurance-
cradit et respecter le seull d'digbilité de
part frangalss

Rapidite : prise de décision en 48h

Gestion en mode déclaratif dans le cadre
d'une police d'abonnement signée par
["exportateur

Taux de prime en fonction de la devise
garantie, de la durée de validité et des
conditions dintéressermeant &ventualameant
cholsles

Prime payable dés la fixation du cours

garanti

Prime remizoursable partiglement en cas
d'échec des négociations
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NEGOCIER ET EXPORTER EN DEVISES
EN NEUTRALISANT LE RISQUE DE CHANGE

Garantie delivree Opérations individuelles

1 seul .
«B8Nn Iive » d’exportation

cours

PME
ETI
Grands

garanti
oIS Indemnisation

offre jusqu’au

[ ] rgm [ ] ['I]
@ jusq - devises éligibles
dernier paiement ] ﬂﬂ /u de la perte de change sans montant mgimum

+ de 30
comptes

tane oI Tous pays Simulateur de

tlu cours : "
rtiellement . > sauf exclusion politique . o
en cas d'éct Jusqua 70 % assurance-credit cotatlon en Ilg“e

en cas d'échec

"IDoltar américain (USD) - Livre sterling (GBF) - Franc suisse (CHF) - Dollar canadien (GAD) - Dollar de Hona Kong (HKD) - Dollar australien (AUD) - Réal brésilien (BRL) - Peso chilien (CLP) - Yuan (CNY) - Peso colombien (GOF) - Couronne tchéque (CZK] -
Couronne danoise (DKEK) - Forint (HUF) -Pouma indonésiennz (IDR) - Roupie indienna (INR) - Yen (JPY) - Won sud-coréen (KRW) - Peso mesacain (MXN) - Ringgit -fM‘r'R} - Couronne norvégienne (NOK) - Doty (PLN) - Leu roumain (RON) - Rouble russe (RUB) -
Couronne suédoise (SEK) - Dollar de Singapour (SGD) - Livre turque (TRY) - Dollar de Taiwan (TWD) - Rand (ZAR). Devises indexées au Dollar : Riyal saoudien (SAR) - Diham des Emirats arabes unis (AFD) - Dinar koweitien (KWD) - Rival qatarien (DAR).
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ELIGIBLES « historiques »
NOUVELLES DEVISES

GBP : livre sterling

CHF : franc suisse

NOK, SEK, DKK : couronnes nordiques
PLN : zloty

CZK : couronne tchéque

HUF : forint hongrois

RUB : rouble russe
USD : dollar US
CAD : dollar canadien s
MXN : peso mexicain .
COP : peso colombien .
CLP : peso chilien ., : .
°® .0 ZAR

BRL : real brésilien

MAD : dirham marocain
GHS : cédi (Ghana)
NGN : naira (Nigéria)

RON : leu

TRY : livre turque

ISK : couronne islandaise
« RSD : dinar serbe

HRK : kuna croate

INR : roupie indienne
TWD : dollar taiwanais
.... IDR: roupie indonésienne
KRW : won coréen
. MYR : ringgit malaisien
. CNY : renminbi chinois
» THB : baht thailandais
PHP : pesos philippien
KZT : tenge kazakh
NZD : dollar néo-zélandais

. NZD : dollar néo-zélandais

- [EIUE) S0 2P SGD : dollar de Singapour

JPY : yen japonais
HKD : dollar de Hong Kong
AUD : dollar australien

bpifrances



o Pic de croissance
o Inflation/Déflation

o Risque politique

o Changement
de politique monétaire

o Relations internationales




Un cours garanti sur toute ladurée de I

REMISE DE L’OFFRE EN DEVISES

\4
MISE EN PLACE DE LA GARANTIE
A4 \4

Conclusion du contrat commercial
Offre non retenue

avant la fin de validité de la garantie

Si
Non
EV*

Goooooer

Déclaration de non
conclusion. Restitution
de la prime a hauteur de
80 %, en cas d’échec des

négociations.

Extension de la
validité de 12 mois

Notification de la conclusion
et 'EV* + communication
échéancier des paiements

Si
toujours
Non .
*EV: Entrée en Vigueur EV*
(réception acompte, V
Bon de commande,
Es?:lgfnlg;?;;n Résiliation Poursuite de la garantie
de la garantie sur la phase réalisation

&ooooo

Liquidation des échéances

aux dates communiquées

FIN DE VALIDITE DE LA GARANTIE

©00000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000

nesijesy P Ud

Déclaration de
la conclusion /
EV dans

les 10 jours
qui suivent
I’événement

Possibilité

de réviser le
cours si choix
de I'option
intéressement.
Avant la fin

de validité

Possibilité
de reporter
et d’anticiper

les échéances.
Attention
points de
déport/report
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Période de négociation
Validité 6 mois dans cet exemple

l l

SIGNATURE DU CONTRAT

REMISE DE L'OFFRE

Demande de garantie Révision du cours
de change sur 1 500 000 USD

(1,18 - 1,15) X 50 % = 0,015

a la notification de la signature :

Revision du cours a terme :
1,22 -0,015=1,205

Prime faciurée : 0,09 %
Montant: 1 106 €

Période de réalisation du contrat
Point moyen des paiements : 4,4 dans cet exemple

!

SUIVI ET GESTION DES ECHEANCES DE PAIEMENTS :
REPORT ET ANTICIPATION DES ECHEANCES

Premiére échéance :
60 % a M+2, soit 900 000 USD

Deuxiéme échéance :
40 % & M+-8, soit 600 000 USD

Comparalson des cours

Comparalson des cours

, (liquidation) : (liquidation) :
Cours & terme garanti : Nou:reéllit;ug(r}g %asrgml ' cours & terme garant! inférieur cours & terme garanti supérieur
1€=1,22USD - au cours BCE au cours BCE
Notification de I'entrée en vigueur
du contrat et enregistrement : :
de I'échéancier prévisionnel
des paiements :
® 60 % a M+2
4+ * 40 % 2 M+8
1,24 1,23
122 ¥ ¥
: i -
1 _ED E- Y \H"/ i \ ...........
1,18 :
116 1,18 1;_515 1,1905
el 1 ¥ 1 .

Cours comptant garanti :

1€=1,18 USD

1€=1,15USD

Mise en Jeu de I'Intéressement :

Cours BCE a I’échéance :
1€=1,230 USD

Cours BCE a I'échéance :
1€ =1,1905 USD

bpifrance |
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outil de stabilisation des recettes a 'export

UNE DECLINAISON
DELA «NEGO »

pour les opérations

plus matures (en phase
finale de négociation

avec une signature récente)
qui permet :

de figer le cours de conversion

pour stabiliser les recettes en

gérant les dernieres incertitudes :

¢ fluctuation du cours

 délai de mise en vigueur du
contrat commercial

... pour protéger
contre la baisse

la devise pendant

a Bpifrance de se substituer OIS 5 AUITEE G S (U
et accompagner

ala ba,nque f?rtemenf[ I'entreprise sur

engageée sur I'entreprise les décalages
d’échéancier
de paiement

a Bpifrance de partager le risque
avec la banque de I'entreprise sur
des projets significatifs
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FONDS BUILD-UP INTERNATIONAL

VOTRE CLIENT

Son hesoin

* A la recherche de partenaires pour

accompagner son projet de développement
par croissance externe al'international

Son entreprise

@ PvE
@eEn
. Grande entreprise

Entreprises frangaises, rentables, réalisant
un chiffre d'affaires entre 20 M€ et 1,5 MdE,
souhaitant acquérir des entreprises solides
sur leur marché & I'étranger pour des valeurs
entre 10 M et 150 M€

NOTRE SOLUTION

Modalites

D'une taille de 200 M€, le Fonds Build-up
International est souscrit par le SGPI
(Secrétariat général pour |'investissement)
dansle cadre du Programmed’investisserments
d’Avenir et géré par Bpifrance.

Montant

Le fonds peut co-investir des montants compris
entre 3 M€ et 30 M€ en fonds propres.

Autre

Au-dela du cofinancement du projet, le Fonds
Build-up International offre unaccompagnement
suUr mesure : participation & I'identification de
cibles, étude des opportunités d'acquisition,
choix des conseils éventuels notamment pour
les due diligences, structuration financiére et
juridique de I'investissement, recherche
éventuelle d'investisseurs locaux et mise
en place de programmes d'intégration post-
acquisition...
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GARANTIE DE PROJETS
A UINTERNATIONAL

VOTRE CLIENT

+ Garantir les apports en fonds propres
permettant 'implantation par création,
rachatou développement d'unefillale hors
egpace &conomigue europésan

) PME
¢ En

Grande entreprise
@

La société mére frangalse dolt réallserun GA
annuel Inférieur & 460 ME. Elle ne dolt pas
&tre majoritalrerment détenue, directemeant
ou Indirectement, par des Intéréts hors
Communauté européanne

) <a3ans
€ -a3ans

NOTRE SOLUTION

+ | a garantle couwvre |2 risque économigque
delafilale &trangére, & I'exclusion du risque
politigue

* | g garantie est donnée au bénéfice de
la malson mére frangalse

+« Catte garantie peut &tre déléguée aux

bangques financant les apports de lamalson
rmére frangalse

+ | @5 apports de la malson mére dolvent
avolr pour objet :

I'achat ou la souscription d'actions ou
de titres convertibles en actions ;

les avances d'actlonnalires bloguées
pour plus de 3 ans;

les préts participatifs.

+« Sont éligibles les opérations de création,
de rachat ou de développement defilllales
étrangires situées dans tous les pays, &
I'excaption de cewx de 'espace Sconomicue
européen (28 pays del'Union Europésnne
pilus I'lslande, le Liechtenstein, la Nonvége
etla Sulsse)

La durés de lagarantie est de 7 ans masdnmum.

MEn pourcantage I'an de I'encours de crédit et prélevd en
une seuUls foia.

« Quotité maximum : 50 %

« Commission™ : 0,50 % I'an du montant

des apports garantis

1,5 M€ surune m&me entreprise ouun groups
d'entreprises.

« Quverture d'une procédure judiclaire
d'Inschablité & I'encontre de "entreprise
implartés & I'&ranger

* Cessiondefitres sil’entreprise a perdu plus
delamoitié de ses capltaux propres depuls
I'apport en fonds propres, surla basea de
la moins-value réalisée

« Arrdt volontaire d'activité motivé par un
échec dconomique du projet (avec I"accord
de Bpifrance)
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ENTREPRENEURS, SERVIR LAVENIR

ALLEZ VOUS
FAIRE VOIR
AILLEURS

HEXPORTetvous
0000
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Flsancament - Assurance Export”- Consail - Miss on R % 3u I
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